
Business Development Manager*in  
Chemische Industrie 

RefNr. 2024-81217/IV | 22.12.2024

Top-Chance für Vertriebspersönlichkeiten mit Chemie-Background!  

Unser Auftraggeber ist ein bestens etabliertes, international erfolgreiches und zukunftsorientiertes Unternehmen, das

mit österreichischen Wurzeln zu den Top Playern in seiner Branche zählt. Das Angebot basiert auf einem stark

verinnerlichten Qualitätsanspruch und umfasst eigens entwickelte kundenspezifische Lösungen. Für den Standort in

Wien wird tatkräftige Unterstützung gesucht, die Freude an der Entwicklung neuer Geschäftsfelder und -möglichkeiten

mitbringt und die Zukunft des Unternehmens mitgestalten möchte.   

Arbeitszeit: Vollzeit
Ort: W

Aufgaben 
Marktanalyse, Strategieentwicklung und Expansion: Durchführen detaillierter Analysen, Identifizieren von

Markttrends sowie Wachstumschancen und Erschließung neuer Märkte  
Portfolioerweiterung und Produktinnovationen: Entwicklung neuer Produkte oder Anwendungen in enger

Zusammenarbeit mit der Forschungs- und Entwicklungsabteilung  
Partnerschaften und Kundenbeziehungen: Ausbau, Betreuung, Pflege und strategische Weiterentwicklung von

Kundenbeziehungen  
Netzwerke und Stakeholder: Aufbau und Pflege von tragfähigen Netzwerken, Teilnahme an relevanten

Veranstaltungen sowie Zusammenarbeit mit internen (Abteilungs- und Standort-übergreifend) und externen

Stakeholdern  
Strategische Planung, Umsetzung und Dokumentation: Eigenverantwortliche Planung, Durchführung sowie

Analyse von Maßnahmen für ein definiertes Produktportfolio inkl. Ableitung von Maßnahmen und

Handlungsempfehlungen  

Anforderungen 
Erfolgreich abgeschlossene Ausbildung im Bereich Chemie, vorzugsweise ergänzt um kaufmännische

Weiterbildungen  
Erste einschlägige Berufserfahrung (B2B-Vertrieb/Business Development)  
Ausgeprägtes Brancheninteresse, Kontakte im Sinne eines Netzwerkes in der chemischen Industrie von großem

Vorteil  
Kommunikative Vertriebspersönlichkeit mit sehr guten Deutsch- und Englischkenntnissen, professionellem

Auftreten und Reisebereitschaft  
Unternehmerisch denkende und Ergebnis-orientierte*r Teamplayer*in   

Deutsch

https://bewerben.iventa.eu/
https://bewerben.iventa.eu/offene-jobs/
https://bewerben.iventa.eu/job-print/job/2024-81217


Angebot unseres Kunden 
Abwechslungsreiche Tätigkeit in einem international agierenden österreichischen Unternehmen  
Eigenständiges und verantwortungsvolles Aufgabengebiet von strategischer Bedeutung  
Angenehme Arbeitsatmosphäre und wertschätzendes Umfeld  
Möglichkeit zur Weiterbildung und -entwicklung  
Zahlreiche Benefits (bspw. finanzielle Zusatzleistungen, Gesundheitsangebote, Team-Events)  
KV Chemische Industrie mit 38 Wochenarbeitsstunden, flexiblen Arbeitszeiten mit Gleitzeit und Homeoffice-

Option  
Dienstfahrzeug mit Parkplatz    
Jahresbruttogehalt ab EUR 65.000,- mit Bereitschaft zur Überzahlung bei entsprechender Qualifikation und

Erfahrung 

Leistungen



€ 4.643

Mindestgehalt Überzahlung lt. Qualifikation möglich

Monatliche Gehaltsspanne

Ansprechpartner

Vanessa Sosna

+43 (1) 523 49 44-276

Michaela Eisler

+43 (1) 523 49 44-297

© Iventa. 

The Human Management Group.
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