
(Junior) Key Account Manager Vitaflo für Austria & Switzerland
(m/w/d)
Vollzeit (38,5 Wochenstunden) all in

RefNr. 2025-00580/IV | 04.04.2025

Gestalte die Zukunft der Gesundheit mit uns! Willkommen bei VITAFLO, einem Unternehmen der NESTLÉ HEALTH

SCIENCE - Familie. Wir sind stolz darauf, Ernährungslösungen für Menschen auf der ganzen Welt zu entwickeln:

Unsere innovativen, speziell konzipierten Produkte unterstützen Patient:innen mit seltenen angeborenen

Stoffwechselerkrankungen, sowie Patient:innen mit seltenen, chronischen Erkrankungen.

Bei uns erwartet dich ein Team von rund 55 Kolleg:innen und wir freuen uns sehr auf dich! Bewirb dich jetzt, um

gemeinsam mit uns Teil von etwas Großem zu werden.

Das Wichtigste auf einen Blick:

Standort: Austria

Bereich: Sales

Arbeitszeit: Vollzeit

Vertrag: vorab befristet für 18 Monate mit der Möglichkeit zur Verlängerung

Start: so bald wie möglich

Reisen: mindestens 50-60 % der Arbeitszeit

Arbeitszeit: Vollzeit
Ort: W

So bringst du dich ein und uns voran:

Vertrieb unseres Produktportfolios

Betreuung und Unterstützung der Stoffwechselzentren in deiner Region (AT/CH)

Vermittlung komplexer medizinischer und wissenschaftlicher Informationen an

Diätolog:innen, Ernährungsberater:innen und Ärzt:innen  

Akquise neuer Kund:innen

Umsetzung der Ziele und Anforderungen aus dem Businessplan

Koordination und Durchführung von Marketingaktivitäten (Produkt Launch,

Weitergabe von Informationsmaterial und Produktmustern), Entwicklung kundenspezifischer Lösungen

Organisation von Veranstaltungen z.B. Kochkurse, Webinare, Fortbildungen

Kooperation mit Selbsthilfegruppen

Deutsch

https://bewerben.iventa.eu/
https://bewerben.iventa.eu/offene-jobs/
https://bewerben.iventa.eu/job-print/job/2025-00580


Teilnahme an nationalen und internationalen Konferenzen und Kongressen

So passen wir zusammen:

Erfolgreich abgeschlossenes Studium mit biomedizinischem Hintergrund, z. B.

Diätologie, Ökotrophologie

Berufserfahrung im Vertrieb und in der Betreuung von Kliniken von Vorteil

Erfahrung im Umgang mit den gängigen MS-Office-Anwendungen, idealerweise erste Erfahrung im Umgang mit

einem CRM-System

Fließende Deutsch-, sehr gute Englischkenntnisse. Französisch ist ein Plus

Team- und Kommunikationsfähigkeit, Durchsetzungsvermögen und Belastbarkeit

Professionelles, selbstbewusstes und verbindliches Auftreten

Eigeninitiative sowie selbständiges und zielorientiertes Arbeiten

Erfahrung in der Zusammenarbeit mit nationalen und internationalen Teams

B-Führerschein, Reisebereitschaft sowie gelegentliches Arbeiten am Wochenende

Deine Vorteile:

Flexible Arbeitszeiten

Betriebliche Altersvorsorge

Dynamisches, internationales und multikulturelles Arbeitsumfeld mit flachen Hierarchien

Nationale und internationale Entwicklungsmöglichkeiten in einem weltweit agierenden Unternehmen

Ortsungebundene Essensstützung sowie zahlreiche Benefits

Family Time Benefit nach Geburt eines Kindes für die zweite Betreuungsperson

Für diese Position bieten wir einen Monatsbruttobezug ab € 3.750,-. Je nach Qualifikation und Berufserfahrung ist eine

entsprechende Überzahlung möglich. Zusätzlich bieten wir für diese Position einen leistungsorientierten variablen

Bonus und ein Firmenfahrzeug zur privaten Nutzung.

Leistungen



€ 3.750

Mindestgehalt Überzahlung lt. Qualifikation möglich

Monatliche Gehaltsspanne

Ansprechpartner

Claudia Raimann

+43 (1) 523 49 44-217
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