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Vertriebsleiter*in
Strategischer Auf- und Ausbau eines erfolgreichen Vertriebsteams

RefNr. 2025-01204/1V | 18.07.2025

Unser Kunde ist ein etabliertes und sehr expansives Unternehmen, das mit hohem Qualitatsanspruch
Innovationskraft und Leistungsfahigkeit Uberzeugt. Der Unternehmenssitz liegt im Bereich stidéstliche
NO/nérdliches Burgenland. Mit seinen zukunftsorientierten, nachhaltigen Lésungen zahlt das Unterne
Key-Playern seiner Branche. Fir eine SchlUsselposition im Vertrieb suchen wir eine fihrungsstarke Per
Verantwortung Ubernimmt, Strukturen weiterentwickelt und ein Team erfolgreich durch Wachstums-

Veranderungsprozesse flhrt.

Arbeitszeit: Vollzeit
Ort: BLD

Ihr spannendes Aufgabengebiet:

e Strategische und operative Leitung des Vertriebsteams

e Weiterentwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien

e Verantwortung fur Umsatz-, Budget- und Ergebnisziele

e Ausbau bestehender Kundenbeziehungen sowie Identifikation neuer Geschaftspotenziale

® Enge Zusammenarbeit mit angrenzenden Fachbereichen (z. B. Marketing, Produktmanagement)
® FiUhrung, Motivation und Weiterentwicklung des Vertriebsteams

e Aktive Mitgestaltung eines kulturellen Wandels hin zu mehr Kundenorientierung, Agilitat und Eigen

Das bringen Sie mit:

e Mehrjahrige Erfahrung in einer leitenden Vertriebsfunktion, idealerweise im B2B-Umfeld

e Fundierte Erfahrung im beratenden oder |6sungsorientierten Vertrieb komplexer Produkte und Dit
ist von groRem Vorteil

® Ausgepragte Fuhrungsstarke und unternehmerisches Denken

e Erfahrung im Umgang mit Veranderungsprozessen und kulturellem Wandel wiinschenswert

® Nachweisbare Erfolge in der Umsetzung von Vertriebsstrategien

e Kommunikationsstark, durchsetzungsfahig und teamorientiert

Das bietet Ihnen unser Kunde:

e Verantwortungsvolle Fihrungsrolle mit grollem Gestaltungsspielraum
e Mitwirkung in einer Phase der strategischen und kulturellen Neuausrichtung
® |nnovatives und wachstumsorientiertes Umfeld

e | angfristige Entwicklungsperspektive in einem zukunftssicheren Markt
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e Attraktive Sozialleistungen und zahlreiche Benefits
® Unser Kunde bietet Ihnen ein Jahresbruttogehalt (Vollzeit, 38,5 Stunden) ab ca. EUR 90.000,- mit Be

Uberzahlung abhangig von lhrer Erfahrung und Qualifikation

Leistungen
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Ansprechpartner

Dimiana Atanasova

+43 (1) 523 49 44-253
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