
Inside Sales Consultant (m/w/d)
Teilzeit 20-25 Stunden/Woche - Quereinsteiger*innen und Studierende willkommen

RefNr. 2025-01468/IV | 01.07.2025

Herzlich willkommen bei Iventa. The Human Management Group! Seit über 30 Jahren sind wir mit Leidenschaft

dabei, unsere Kunden in allen Fragen rund ums Personalmanagement zu unterstützen. Ob bei der Suche nach den

passenden Führungskräften und Spezialist*innen, der Strategie zur überzeugenden Employer Brand oder als Media &

Tec Agentur für einen gelungenen Personalmarketing-Auftritt – wir sind mit Herz und Expertise dabei. Mit Standorten

in Österreich, Deutschland und der Schweiz sind wir ein verlässlicher HR-Partner für den Erfolg unserer Kund*innen.

Jetzt fehlst nur mehr du in unserem Sales-Team in Wien!

Arbeitszeit: Vollzeit
Ort: W

So sieht dein Arbeitsalltag aus:

Du akquirierst selbstständig Neukunden im B2B Bereich innerhalb der DACH-Region

In deiner Rolle arbeitest du eng mit unserem dynamischen Sales Team zusammen und unterstützt die Key

Account Manager*innen

Das Leistungs- und Produktportfolio von Iventa präsentierst du überzeugend und mit Begeisterung

Du erkennst, was dein*e Gesprächspartner*in braucht und mit welchem Angebot du überzeugen kannst

Schritt für Schritt baust du dir einen eigenen Lead-Stamm auf und entwickelst diesen laufend weiter

Du betreibst Recherche zu potenziellen Kunden und sorgst dafür, dass unsere Daten aktuell bleiben

Das bringst du mit:

Du bringst eine abgeschlossene kaufmännische oder technische Schulausbildung mit

Studierende, Quer- und Wiedereinsteiger*innen sind herzlich willkommen

Idealerweise bringst du schon erste Vertriebserfahrung mit – wichtig ist aber vor allem Freude an der Ansprache

neuer Kunden

Ausgezeichnete Deutsch- und gute Englischkenntnisse

Du arbeitest gerne eigenständig, denkst serviceorientiert und bringst ein hohes Maß an Eigeninitiative mit

Als kommunikative Persönlichkeit mit Teamplayer-Mentalität gehst du offen auf andere zu und überzeugst durch

dein sympathisches Auftreten

Freu dich auf:

Ein verantwortungsvolles und abwechslungsreiches Aufgabengebiet in einer Unternehmensgruppe mit einem

vielfältigen HR-Dienstleistungsangebot und komplexer Produktlandschaft

Eine Rolle, in der du dich entwickeln und schrittweise mehr Verantwortung übernehmen kannst

Deutsch

https://bewerben.iventa.eu/
https://bewerben.iventa.eu/offene-jobs/
https://bewerben.iventa.eu/job-print/job/2025-01468


Flexible Arbeitszeiten mit Home Office und Workation-Option

Ein ausführliches Onboarding für einen reibungslosen Start

Ein modernes Büro in 1070 mit Dachterrasse & guter öffentlicher Anbindung

Zahlreiche Benefits (bspw. Jahreskarte der Wiener Linien, Shopping-Rabatte, MyClus-Credits, zusätzlicher

Urlaubstag am Geburtstag, frisches Obst, etc.)

Jahresbruttogehalt um die EUR 35.000 (Vollzeitbasis) plus erfolgsabhängige Prämie, abhängig von Qualifikation

und Erfahrung

Leistungen



€ 2.500

Mindestgehalt Überzahlung lt. Qualifikation möglich

Monatliche Gehaltsspanne

Ansprechpartner

Julia Dragoman

+43 (1) 523 49 44-280

Miriam Pichler

+43 (1) 523 49 44-244
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