Jobs .8 Bewerben

Account Manager*in (m/w/d)
Social-Media-Marketing und -Recruiting im DACH-Raum

RefNr. 2025-02146/1V | 28.10.2025

Wir bei IVENTA branding & culture haben es uns zur Aufgabe gemacht, Unternehmen im Employer Bra

Kulturentwicklung zu begleiten. Wir stellen Arbeitgeber ihren Zielgruppen anspruchsvoller, authentisch

attraktiver vor - und die wichtigsten Kanale dabei sind Social Media. Als LinkedIn Gold-Partner, enger ki

Partner und Treiber im Online Performance Marketing helfen wir Unternehmen, ihre Arbeitgebermarke

machen und Top-Talente zu gewinnen.

Als Account Manager*in bist du die treibende Kraft fir den Erfolg unserer Kunden im Bereich Social M«

und Employer Branding. Du kombinierst Verkauf, Beratung und den langfristigen Aufbau von Kundenhb

Arbeitszeit: Vollzeit
Oort: W

Dein Aufgabengebiet:

Account Management: Du Ubernimmst deine eigenen Accounts und baust deinen Kundenkreis Ube
Verkauf weiter aus, inkl. Umsatz- und Budgetverantwortung.

Sales & Beratung: Du begleitest den gesamten Prozess - von der Prasentation Uber Angebotserstel
Vertragsabschluss - sowohl in der Pflege und Entwicklung von Bestandskunden, wie auch in der Ge
Kunden.

Strategisches Wachstum: Du erkennst Potenziale und entwickelst Geschaftsmoglichkeiten im Ausb.
Kunden.

Beratung: In Trainings und Workshops sowie regelmaRigen Review-Terminen beratst

Kunden hinsichtlich deren optimaler Nutzung von LinkedIn und kununu fr ihr HR-Marketing und R
Customer Experience: Gemeinsam mit unserem Team und unseren Partnern kreierst du eine einzi,

Kundenerfahrung.

Das bringst du idealerweise mit:

Vertriebskompetenz: Erfahrung im B2B Sales, idealerweise im digitalen Umfeld

Analytisches Denken: Umgang mit KPIs, CRM-System (idealerweise Salesforce) und Pipelinemanage
Kommunikationsstarke: sicheres Auftreten in Kundengesprachen und Workshops
Organisationstalent: Fahigkeit, mehrere Projekte parallel zu managen

Marktkenntnis: Erfahrung in der DACH-Region, idealerweise im deutschen Markt

Freu dich auf:

Mitarbeit in einem erfolgreichen Team: LinkedIn-Gold-Partner und kununu Premium Partner mit Fc
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erfolgreiches Wachstum in den nachsten Jahren
® ein anspruchsvolles Aufgabengebiet mit abwechslungsreichen Projekten und namhaften Kunden
® ein Umfeld, in dem wir als Team auf Wertschatzung und Dynamik in Innovation und Beratung setze
® ein schones, modernes Office im 7. Bezirk sowie Home-Office-Mdglichkeit und 3 Wochen Workatiol
® Onboarding und Trainings durch und mit unseren Partnern
o Offi-Ticket

® ein Jahresbruttogehalt ab EUR 45.000,- plus attraktiver Provisionen (abhangig von Qualifikation unc

Wir unterstitzen Unternehmen dabei, ihre Arbeitgebermarke sichtbar zu machen und die besten Talet

mit kreativen Ideen, datengetriebenen Strategien und den starksten Plattformen wie LinkedIn oder kur

Gestalte mit uns den Markt fur Social Media Recruiting und Employer Branding und werde Teil des Tear

und Social Media-Recruiting neu definiert.
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Leistungen




Monatliche Gehaltsspanne

Mindestgehalt Uberzahlung It. Qualifikation méglich

Ansprechpartner

Emina Imamovic Miriam Pichler

+43 (1) 523 49 44-315 +43 (1) 523 49 44-244
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