Jobs .8 Bewerben

Senior Account Manager (m/w/d)
Bereich Wasserbau & Umwelttechnik | Osterreich | Homeoffice-basiert

RefNr. 2025-02479/IV | 16.12.2025

Als fihrender Anbieter innovativer Losungen im Bereich Wasserbau und Umwelttechnik bietet uns
nachhaltige Materialldsungen fur anspruchsvolle Projekte. Mit jahrzehntelanger Erfahrung und einel
auf Qualitat und Fortschritt unterstiitzt das Unternehmen 6ffentliche Auftraggeber, Ingenieurbiros un
Bauunternehmen bei der Umsetzung komplexer Infrastrukturprojekte. Dabei verbindet es technologis

Spitzenleistung mit 6kologischer Verantwortung und schafft Lésungen, die langfristig Bestand haben.

Zur Verstarkung des Vertriebsteams in Osterreich suchen wir eine engagierte und erfahrene Vertriebsj

die den Markt aktiv weiterentwickelt, neue Kundenpotenziale erschlie3t und langfristige Partnerschafte

Arbeitszeit: Vollzeit
Oort: W

Ihr Aufgabengebiet

In dieser verantwortungsvollen Position Gbernehmen sie die Betreuung bestehender Kunden, identifiz
Geschaftsmoglichkeiten und treiben die Marktentwicklung aktiv voran. lhr Ziel ist es, langfristige Partne

aufzubauen und nachhaltiges Wachstum zu sichern.

e Ubernahme der Vertriebsverantwortung fir den Bereich Wasserbau und Umwelttechnik in Oste

® Beratung und Betreuung eines bestehenden Kundenstammes sowie gezielter Ausbau neuer Gesc

® Enge Zusammenarbeit mit Partnern, Planern, Bauherren und bauausfihrenden Firmen - inklusive
neuer Projekte.

e Entwicklung innovativer technischer Lésungen mit unseren Produkten und Umsetzung im Rahmen
regionalen Vertriebsstrategie.

® FiUhren von Vertrags- und Preisverhandlungen.

e Schnittstelle zwischen Vertrieb, Anwendungstechnik, Produktmanagement und Marketing.

® Budgetverantwortung inklusive Reporting im CRM-System

® Unterstutzung bei der Vorbereitung und Teilnahme an Messen, Fachtagungen und Kongressen.

Das bringen Sie mit

e Mehrjahrige Erfahrung im B2B-Vertrieb erklarungsbedurftiger technischer Produkte, idealerweis
Infrastruktur, Umwelttechnik oder ahnlichem.

e Erfolgsnachweise im AulRendienst sowie sicherer Umgang mit Ausschreibungen und 6ffentlichen
Auftraggebern als auch Planungsburos.

e Ausgepragte Networking-Fahigkeiten und Freude am Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen.

Bewerber

Offene Jol

= Deutsc
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e Selbstmotivation, Eigenverantwortung und hohe Reisebereitschaft innerhalb Osterreichs (Fiihrersc
e Professionelles, verbindliches und resilientes Auftreten sowie ein starkes Sales-Mindset.

e Affinitat fur digitale Tools und CRM-Systeme (Salesforce-Kenntnisse von Vorteil)

Das bietet Ihnnen unser Kunde

® Verantwortungsvolle Position mit viel Gestaltungsfreiraum

® FEine besonders dynamische und wertschatzende Unternehmenskultur, in der engagierten Personl
spannende Entfaltungsmoglichkeiten geboten werden

® Ein stabiles Umfeld mit klarer Ausrichtung auf Wachstum und Innovation

® Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung

® Flexible Arbeitszeiten sowie 6 Wochen Urlaub pro Jahr

® Umfangreiche Fort- und Weiterbildungsmoglichkeiten fur Ihre persoénliche und fachliche Entwicklu

e Regelmallige Firmen- und Teamevents, die den Zusammenhalt starken

Unser Kunde bietet Ihnen ein Jahresbruttogehalt ab EUR 80.000, - sowie ein attraktives Bonusmodell.

Sie sind eine vertriebsstarke Personlichkeit mit technischem Verstandnis und mochten den dsterre

Markt aktiv gestalten?

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung!

Leistungen

XXX




Ansprechpartner

Linda Rittler
+43 (1) 523 49 44-218
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