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Du bist ein Kommunikationsprofi und der Vertrieb ist Dein Zuhause? Mit Deinem innovativen Mindset für

Produktstrategie und Portfolioentwicklung sowie Deinem technischen Verständnis bringst Du frischen Wind ins Spiel?

Deine Belastbarkeit, Kontinuität und Resilienz runden Dein Profil ab? Dann bist DU der perfekte MATCH für unseren

Kunden im Bundesland Salzburg!

Starte mit Iventa IT-Recruiting in Deine neue Herausforderung und entdecke neue Berufswelten! #iventaitrecruiting

#thecodetoyoursuccess

Arbeitszeit: Vollzeit
Ort: SBG

Diese Herausforderungen warten auf Dich

Verantwortlich für den Vertrieb des vielschichtigen Produktportfolios

Entwicklung und Pflege von internen und externen Kundenbeziehungen, innerhalb komplexer Konzernstrukturen

Verantwortung für die Entwicklung und Umsetzung von Produktstrategien und Portfolio-Management

Gestaltung und Implementierung von Pricing-Modellen, um Wettbewerbsfähigkeit und Rentabilität sicherzustellen

Verantwortung für das Lifecycle-Managements der Produkte

Zentraler Ansprechpartner für den Kunden mit technischem Verständnis

Verantwortlich für das Vertragsmanagement, um optimale Ergebnisse zu erzielen

Was wir uns von Dir wünschen

Abgeschlossenes Studium im Bereich Wirtschaftsinformatik, BWL oder vergleichbaren Qualifikationen mit

einschlägigem IT-Background

Kommunikationsfähigkeit auf C-Level, insbesondere im Umgang mit anspruchsvollen Partnern

Nachweisbare Fähigkeit zur erfolgreichen Netzwerkbildung im B2B Bereich

Langjährige Erfahrung mit Dealer Management Systemen und Digitalisierung im Vertrieb

Fundiertes Verständnis für Consulting, Entwicklung und Infrastruktur

Innovatives Denken und strategische Herangehensweise bei der Entwicklung von Produktstrategien und

Portfolioentwicklung

Reisebereitschaft

Persönliche Kompetenzen wie Belastbarkeit, Kontinuität, Resilienz, Überzeugungskraft, analytisches Denken und

Flexibilität

Exzellente Deutsch- und Englischkenntnissen

Welche Benefits auf Dich warten

Deutsch

https://bewerben.iventa.eu/
https://bewerben.iventa.eu/offene-jobs/
https://bewerben.iventa.eu/job-print/job/60661


Agiles, zukunftsorientiertes Arbeitsumfeld mit der Möglichkeit eigene Ideen einzubringen und umzusetzen

Modernes Büro mit der Möglichkeit mobil zu arbeiten sowie attraktive Home-Office-Modelle

Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung), Stellplatz für das Auto, Betriebskindergarten, Betriebsrestaurant und

Cafeteria

Gesundheits- und Sportangebote

Das Jahresbruttogehalt für diese Position startet bei EUR 70.000,- (plus Prämie). In Abhängigkeit von Deinen

Qualifikation und Erfahrung besteht die Bereitschaft zur Überzahlung

Leistungen



€ 5.000

Mindestgehalt Überzahlung lt. Qualifikation möglich

Monatliche Gehaltsspanne

Ansprechpartner

Lisa-Marie Redmann

IT-Recruiting Expert & Coordinator

+43 (1) 523 49 44-303

Robert Koenes

Director IT-Recruiting, Geschäftsführer

+43 (1) 523 49 44-248

© Iventa. 

The Human Management Group.

tel:+43%20(1)%20523%2049%2044-303
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