
Global Key Account Manager (m/w/d)
RefNr. 60669/IV | 10.05.2024

Gestalten Sie die Zukunft mit!

Durch konsequente Kunden- und Lösungsorientierung ist unser Auftraggeber seit Jahrzehnten sehr erfolgreich am

Markt etabliert und genießt als globaler Player der Kabelindustrie das Vertrauen zahlreicher namhafter

Industrieunternehmen in unterschiedlichsten Branchen. Für die in Linz ansässige Tochterunternehmung dieser

weltweit agierenden Unternehmensgruppe im Familienbesitz suchen wir Sie!

Arbeitszeit: Vollzeit
Ort: OOE

Aufgaben

In dieser neu geschaffenen Verantwortung gestalten Sie die Ausrichtung der globalen Vertriebstätigkeit unseres

Kunden maßgeblich mit und übernehmen nachfolgende Hauptaufgaben:

Professionelle und umfassende Betreuung ausgewählter internationaler Key Accounts im Industrie-Umfeld

Evaluierung von Wachstumspotentialen

Verständnis über die Marktstrategie des Key Accounts und Ableitung entsprechender Strategien bzw.

Maßnahmen zur Weiterentwicklung der Kundenbeziehungen (Opportunity Management)

Positionierung des gesamte Produktportfolios für die Weiterentwicklung kundenspezifischer Lösungen

Verhandlung von globalen Rahmenverträgen und Preisvereinbarungen in Abstimmung mit den relevanten

Fachbereichen

Erstellung und Monitoring von professionellen Kundenentwicklungsplänen zur Erschließung von zusätzlichem

Wachstumspotenzial

Sicherstellung eines regelmäßigen Austauschs als Schnittstelle zwischen Regionen und Geschäftsbereichen

Anforderungen

Wir wenden uns an erfahrene Vertriebspersönlichkeiten mit nachfolgenden Qualifikationen:

Abgeschlossene, bevorzugt akademische technische Ausbildung und einschlägige Berufserfahrung als Senior

Sales oder Senior Key Account Manager (bzw. vglb.) mit Industriekundenbezug

Projektmanagement- und Planungskompetenz sowie Fähigkeit sich in einer Matrix-Organisation zu bewegen

Souveränes Auftreten mit Überzeugungskraft mit Präsentationsskills

Deutsch

https://bewerben.iventa.eu/
https://bewerben.iventa.eu/offene-jobs/
https://bewerben.iventa.eu/job-print/job/60669


Strategisches Denken, zielorientierte, analytische Arbeitsweise sowie interkulturelles Verständnis

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Wohnsitz österreichweit möglich

Reisebereitschaft (rd. 25 %)

Angebot

Freuen Sie sich auf eigenverantwortliches Agieren in einem dynamischen, sehr erfolgreichen Unternehmen mit der

Möglichkeit, langfristig mitzugestalten.

Die Dotierung dieser Schlüsselposition liegt bei rd. EUR 90.000,00 (abhängig von Erfahrung bzw. Qualifikation)

zuzüglich PKW zur Privatnutzung.

Unsere Beraterin Frau Mag. Döberl informiert Sie gerne vertraulich über diese Position.

Leistungen



€ 6.429

Mindestgehalt Überzahlung lt. Qualifikation möglich

Monatliche Gehaltsspanne

Ansprechpartner

Nivin Dik

Recruiting Expert Coordinator

+43 (732) 90 80 10-459

Isabella Pachinger-Döberl

Director Personalberatung | Prokuristin

+43 (732) 90 80 10-442
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