Jobs .8 Bewerben

Sales Manager B2B (m/w/d)

Vertriebspersonlichkeit flr die Firmenkundenbetreuung

RefNr. 60714/1V | 31.08.2024

Unser Auftraggeber - ein marktfiihrendes Unternehmen im Versicherungswesen - bietet seinen Kunc

Jahren zuverlassige und innovative Lésungen, um finanzielle Sicherheit und Nachhaltigkeit in deren

Geschaftsaktivitaten zu gewahrleisten. Die vielen langjahrigen Kundenbeziehungen beruhen vor allem

Engagement des mutigen und zielstrebigen Teams, welches ein begeisterndes Umfeld schafft und von

Partnerschaftlichkeit und Kreativitat gepragt ist Werden Sie ein Teil dieses schlagkraftigen Sales Teams

und treiben Sie den Ausbau der Marktprasenz im Raum Salzburg weiter voran.

Arbeitszeit: Vollzeit
Ort: OOE

Aufgaben

In Threm Verantwortungsbereich gestalten Sie die Zukunft:

Mit ihrer Begeisterung akquirieren und betreuen Sie Neukund*innen.

Sie entwickeln gezielte Vertriebsstrategien und setzen diese proaktiv um.

Sie erarbeiten mafRgeschneiderte Losungen fur die Bedurfnisse der Firmenkund*innen.

Sie beraten Geschaftsfihrer*innen oder Finanzverantwortliche bei der Optimierung ihrer Forderut
und Evaluierung der Marktrisiken.

Als reprasentative Personlichkeit wirken Sie aktiv bei Veranstaltungen oder Vortragen mit und pfle;

Vertriebsnetzwerk (Banken, Makler, Kooperationspartner).

Anforderungen

Zusatzlich zu Ihrer Hunter-Mentalitat bringen Sie nachfolgende Qualifikationen mit:

Eine erfolgreich abgeschlossene kaufmannische Ausbildung mit mehrjahriger Erfahrung im B2B-Ve
idealerweise in der Finanzdienstleistung.

Nachweisbare Erfolge in der Gewinnung von Neukund*innen und im Aufbau langfristiger Partners
Sie begeistern sich fur unternehmerische Losungen und verflgen Uber ein ausgepragtes Gespuir fi
wirtschaftliche Trends und deren Einfluss auf des Geschaftsgebaren lhrer Kund*innen.

lhr Arbeitsstil ist gepragt von hoher Zuverlassigkeit, Kommunikation auf Augenhdéhe, Verbindlichke

Sicherheit im Auftreten.

Angebot

Das spricht fur unseren Kunden:

Bewerber

Offene Jol

= Deutsc


https://bewerben.iventa.eu/
https://bewerben.iventa.eu/offene-jobs/
https://bewerben.iventa.eu/job-print/job/60714

® Ein modernes, innovatives Umfeld mit hoher Eigenverantwortung und hervorragendem Teamspirit

® Einindividuell auf Ihre Kenntnisse und Bedurfnisse abgestimmtes Onboarding sowie vielfaltige
Entwicklungsmoglichkeiten.

® Ausgezeichnete Sozialleistungen, flexible Arbeitszeiten und die Sicherheit als sterreichischer Marl

® Das Gesamtpackage gestaltet sich in Abhangigkeit von Ihrer Kompetenz, Leistung und Einsatzberei
beinhaltet jedenfalls ein Fixum von rd. EUR 60.000,00 zzgl. erfolgsabhangiger Provisionen und ein ¢

Privatnutzung.

Gerne informiert Sie unsere Beraterin, Mag. Doris Pannagger, vertraulich Uber diese spannende Positic

Leistungen

' XX XX




Monatliche Gehaltsspanne

€4.286

Mindestgehalt Uberzahlung It. Qualifikation méglich

Ansprechpartner

Nivin Fahs Doris Pannagger
+43(732) 90 80 10-459 +43(732) 90 80 10-446
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